
Einladung zum Redpoint-Praxistag bei der SIBA GmbH am 06. November 2014 in Lünen

„Integrierte Supply-Chain-Planung in der  
Elektroindustrie – Volatile Märkte und komplexe 
Wertschöpfungsketten besser meistern“

Sie stehen im globalen Wettbewerb und bewegen sich weltweit auf ver-
schiedensten Absatzmärkten. Ihre Vertriebskanäle werden immer volatiler 
bis hin zur Disruption. Die Absatzprognosen sind unzuverlässig. Gleichzeitig 
kämpfen Sie mit einer steigenden Produkt- und Variantenvielfalt. 
Die Bestände sind zu hoch und liegen häufig an den falschen Stellen in der 
Produktions- und Distributionskette.

Für die Kunden von SIBA ist eine exzellente Produktverfügbarkeit und Liefertreue ausschlaggebend, damit die nachfolgen-
den Produktionsflüsse nicht gestört werden. 

Für diese punktgenaue Belieferung der Kunden wurde gemeinsam mit Redpoint eine integrierte Planung der Supply Chain 
zwischen Vertrieb und Produktion aufgebaut. Dabei konnten beträchtliche Verbesserungen erzielt werden: Steigerung der 
Produktverfügbarkeit bei gleichzeitiger Bestandsreduktion, Senkung der Durchlaufzeiten, Steigerung der Liefertermintreue. 

Im Rahmen des Praxistages berichten wir über die Erfolgsfaktoren des integrierten Planungsansatzes bei SIBA und liefern 
anhand von Praxisbeispielen Methoden und Werkzeuge zur Umsetzung im eigenen Unternehmen.

Wichtige Elemente dabei sind:

 Wirksame Verzahnung von Vertriebs- und Produktionsplanung

 Aufbau einer modernen Absatzplanung

 Stabile Planung der Wertschöpfungskette

 Engpasserkennung auf Basis einer Vorplanung

 Erfolgreiches Change Management in der Organisation
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QR-Code

Link zur Redpoint-Praxistag Webseite

MANAGEMENT CONSULTANTS

Die SIBA GmbH ist seit über 60 Jahren Spezialist für Sicherun-
gen und bietet eine breite Produktpalette vom Geräteschutz bis 
zur Hochspannung an. Mit über 300 Mitarbeitern am deutschen 
Standort und weiteren Vertriebsniederlassungen in Europa, Ame-
rika, Afrika und Asien ist SIBA global präsent. 



Agenda

Anmeldung zum Redpoint-Praxistag per Email: 

s.beyer@redpoint-consulting.com
per Fax: + 49 89 288 90 - 45

Name, Vorname

Firma

Position

Straße

PLZ, Stadt

Telefon

Telefax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Dr. Udo Wegmeth
Associate Partner Redpoint  
Management Consultants,
München

Werner Barz
Leiter Produktion/Produktions- 
planung SIBA GmbH, Lünen

Bernd Schwegmann
Geschäftsführer
SIBA GmbH, Lünen

Die Moderatoren 
und Fachexperten

Veranstaltungsort:
SIBA GmbH, Borker Str. 20-22, 44534 Lünen

Teilnahmegebühr:
590 € zzgl. MwSt. pro Person und Veranstaltung inkl. 
Dokumentation Mittagessen und Getränke.

Einen Frühbucherrabatt von 20% bieten wir an bis zum 
03. Oktober 2014.

Anmeldebedingungen:
Nach der Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestäti-
gung. Anmeldeschluss ist 5 Tage vor Veranstaltungsbe-
ginn. Bei Stornierung bitten wir um schriftliche Abmel-
dung. Bei einer Stornierung nach dem Anmeldeschluss 
berechnen wir die volle Teilnahmegebühr. Ein Ersatz-
teilnehmer kann selbstverständlich auch kurzfristig 
gestellt werden. 
Wir behalten uns vor, Teilnehmer aus konkurrenzbe-
dingten Gründen abzulehnen, die gesamte Veranstal-
tung / einzelne Teile räumlich und zeitlich zu verlegen 
oder abzusagen. 

Ausklang in gemütlicher Runde bei Brotzeit und Bier.

„Spannende Veranstaltung mit starkem Praxisbezug in authentischer Weise vorgetragen.“

Christian Mannke, Leiter Supply Chain Management ODU-Steckverbindungen GmbH & Co. KG

MANAGEMENT CONSULTANTS

Beginn um 10:00 Uhr

10:00 – 10:30 Uhr: Begrüßung durch SIBA und Redpoint

10:30 – 11:30 Uhr: Werksrundgang

11:30 – 12:30 Uhr: Integrierter Planungsprozess für Vertrieb und Produktion

Mittagspause

14:30 – 16:00 Uhr: Erfahrungsbericht SIBA

 Ausgangssituation und Projektziele

 Vom Sollkonzept zur Umsetzung am Beispiel Serviceklassenkonzept, Absatzplanung,  
 Bestandsmanagement, Machbarkeitsprüfung, Produktionsplanung

 Die heutige Planungswelt von SIBA

 Hindernisse und Erfolge

16:00 – 17:00 Uhr: Zusammenfassung und Diskussion

Ende gegen 17:00 Uhr


