
Bundesverband mittelständische Wirtschaft
Referentin zu den Themen: Die Kunst des Auftritts;
Empfehlungsmarketing; Sehnsucht nach Wärme
BRITA Wasserfiltertechnik Führungskräfte-
training, Training der Regionalleiter zu den
Themen: Präsentation, Strategisches Verkaufen,
Wahrnehmungsverfeinerung  Offensives Ver-
kaufen für den Outletmanager  Certuss GmbH
Next Practice4Sales 2010  CMI Industry GmbH
Next Practice4 Sales  Delimon Vesper Lubrication
Companies  Guerilla Marketing für den Vertrieb
Führungskräftetraining  Mag(net)ic Selling für den
Customer Service  020-EPOS GmbH  Coaching-
Ausbildung für die Projekt- und Teamleiter
Coaching-Werkstatt  ERAPA LENZEN GmbH
Verpackungssysteme  Offensives Verkaufen für
den Vertrieb  Führungskräfteworkshop  Id´institut
consulting GmbH  Cmore und NLP Trainerin
IKON Hamburg  Coaching-A-Live-Tage für den
Vertrieb  MC Marketing Corpora tion AG  Einzel-
coaching für den Bereich Banken / Direktoren –
Betreuer Mittelstandskunden  QSC AG  Next
Practice4Sales  Strautmann GmbH  Einzel-
coachings im Vertrieb / Best Practice  Bertriebs-
trainings für den Fachhandels-Außendienst
Versatel Deutschland GmbH  Workshops für den
Vertrieb  Modelling-Seminar für den Direktvertrieb
Key Account Management - Tainings  Vertriebs-
consulting  NLP Professional Practioner  NLP Pure

Titel: Cmore® NLP Practitioner einschl. Testing
� Teilnahmegebühr: 3580,00 Euro
� Ermäßigte Gebühr 3250,00 Euro (z.B. Verbände, Kommunen)

Titel: One day in your Life with NLP
Datum / Kursnummer: ❑ 07.12.2009 M100D909
■ ❑ 12.01.2010 M100D1001G
■ ❑ 22.02.2010 M100D1002G
■ ❑ 19.04.2010 M100D1004G
� Teilnahmegebühr: 210,00 Euro
� Ermäßigte Gebühr 190,00 Euro (z.B. Verbände, Kommunen)

Titel: Cmore® Communicator 
Datum / Kursnummer: ❑ 10. – 13.11.2009 M101D911

❑ 23. – 26.03.2010 M101D1003G
� Teilnahmegebühr: 1020,00 Euro
� Ermäßigte Gebühr 0920,00 Euro (z.B. Verbände, Kommunen)

Titel: Der id' Loop® Workshop
Datum: ❑ 20. – 23.04.2010 M102D004G
� Teilnahmegebühr: 1020,00 Euro
� Ermäßigte Gebühr 0920,00 Euro (z.B. Verbände, Kommunen)

Titel: id' Loop Strategien®
Datum: ❑ 18. – 21.05.2010 M106D005G
� Teilnahmegebühr: 1020,00 Euro
� Ermäßigte Gebühr 0920,00 Euro (z.B. Verbände, Kommunen)
In der Teilnahmegebühr sind seminargebundene Unterlagen, Mittagsbuffet sowie Getränke enthalten.
Gültig sind die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der BEW gGmbH (http://www.bew.de/bew/agb/).
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Position / Abteilung:

Firma:
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Rechnung z. Hd. von:

Mitgliedsnummer:

Straße:

PLZ / Ort:

Telefon:
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Datum, Unterschrift:

Unterkunft und Verpflegung
Eine Unterbringungsmöglichkeit bietet unser Seminarhotel. Es stehen 60 komfortabel
eingerichtete Einzelzimmer mit DU/WC sowie TV und Telefon zur Verfügung. Eine eige-
ne Küche sorgt für das leibliche Wohl. Der Übernachtungspreis beträgt einschließlich
Frühstücksbuffet 65,00 Euro.

Anmeldung: Fax 02065 / 770-117

Cmore® NLP 
Ausbildungen im BEW 

(Wichtig: Termin ankreuzen)

id' Loop Strategien®
Teamanalyse und Entwicklung für Personaler und Führungskräfte

id´ Loop Strategien ®

Sie gewinnen mehr Sicherheit im Umgang mit dem id´Loop. Sie steigen
noch tiefer in das Modell ein und beleuchten detalliert verschiedene
Aspekte in der Anwendung.

Sie trainieren Kommunikationsmodelle aus dem NLP (Neurolinguistischen
Programmieren) und lernen Module elegant miteinander zu verknüpfen.

Sie lernen die logischen Ebenen kennen und können auf der Verhaltens-
ebene sowie auf der Einstellungsebene für sich und andere Verände-
rungsarbeit leisten.

Sie nehmen einen relevanten Baustein aus der neuesten Generation des
NLP mit und sichern sich mit allen Sequenzen den NLP Practitioner, wenn
Sie wollen.

Sie erkennen die Dynamik von Teams und können mit sicherer Hand die
richigen „Teamtypen” zusammenbringen. Sie erkennen schnell Konflikt-
potenziale und können rasch handeln um destruktiven Situationen vor-
zubeugen. Problemlösungen werden schneller erarbeitet und gezielt 
platziert. Sie bringen Teamideen auf den Punkt indem Sie sie intern ideal
und gewinnbringend verkaufen, im Sinne von – in die Organisation ein-
brin-gen – sodass wenig Widerstand entsteht – mehr positiver Nutzen
erkannt werden kann. Denn Sie wissen wie Sie jeden einzelnen anspre-
chen müssen, damit er seinen Nutzen rasch erkennt und von der
Sinnhaftigkeit wirklich überzeugt ist. Sie sind in Lage Loop-Mitarbeiter-
Profile zu erstellen und können danach ihr Personal gezielt auswählen,
damit Fluktration vermeiden und Einsatzbereitsschaft fördern. Ihnen 
fallen persönliche Zielvereinbarungen leicht und Sie wissen um die
Qualität von individuellen Zielerreichungsgesprächen bezogen auf die
Motivation ihrer Mitarbeiter und können diese strategisch einsetzen.

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller Funktions-
bereiche, Firmeninhaber/-innen,
Geschäftsführer/-innen, Führungs-
kräfte, Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär 1020,00 Euro
Ermäßigt 0920,00 Euro

Termine Kursnummer
18. – 21.05.2010 M106D005G

Uhrzeiten
9:00 bis 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
Duisburg

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller Funktions-
bereiche, Firmeninhaber/-innen,
Geschäftsführer/-innen, Führungs-
kräfte, Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär ist im Gesamtpreis 

Cmore® NLP Practitioner
enthalten

Termine Kursnummer 
23.–25.06.2010 M104D1006

Uhrzeiten
9:00 bis 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
Duisburg

Cmore® NLP Practitioner Testing

Das Testing ist ausschließlich für die Practitioner Absolventen aufgebaut
und buchbar.

Sie präsentieren Ihre Abschlußarbeit.

Sie kommen in den Genuß der Präsentationen anderer Teilnehmer.

Sie sind als Feedbacker gefragt.

Sie stellen sich dem schriftlichen Testing.

Sie bekommen Live-Coaching Aufträge innerhalb der Gruppe.

Sie erweitern Ihre Kompetenz durch die Feedbacks der Coachees und
Ihrer TrainerIn.

Sie erhalten bei erfolgreichem Abschluß, im Anschluß ihr Practitioner-
Zertifikat.

Sie haben alle Practitioner relevanten Methoden und Techniken gelernt.

Sie entwerfen Ihr persönliches Leit-Bild unter Anleitung einer Künstlerin
aus dem Ruhrgebiet, das darf im Jahr der Kulturhauptstadt nicht fehlen. 

„Wenn Du tust, was Du schon immer
getan hast, wirst Du bekommen, 

was Du schon immer bekommen hast.
Wenn Du das, was Du möchtest, nicht
bekommst, dann tu etwas anderes.“

(Richard Bandler).



Wimberstr. 1
45239 Essen
Telefon (0201) 8406-6
Telefax (0201) 8406-817

Dr. Detlev-Karsten-Rohwedder-Str. 70
47228 Duisburg
Telefon (02065) 770-0
Telefax (02065) 770-117

E-Mail: info@bew.de http://www.bew.de

Cmore® NLP Practitioner 
– Die Ausbildung komplett auf einen Blick

Alle Module, bis auf das Testing, sind separat buchbar!

Sie lernen das gesamte NLP ABC schon im Practitioner. Sie erkennen den
Unterschied zwischen NLP Basics und Methoden sowie Formaten. Sie er-
leben den  id´ Loop für Communicator und haben damit ein starkes Tool zur
Hand, dass Ihnen als Coachinginstrument auch im Anschluß, zur Eigen-
nutzung (nicht zur Weitergabe) zur Verfügung steht. 

NLP spezifische Inhalte: Metaphern, Veränderung von Glaubenssätzen,
Ankern, Feedback, Zielrahmen, Pacing und Leading, Assoziation, Dissozia-
tion, Chunking, Timeline, Metaprogramme, das Metamodell der Sprache.

� Einen Tag: Cmore® 
One Day in your Life with NLP
Montage: 12.01.2010 oder 22.02.2010 oder 19.04.2010

� Den Cmore® Communicator 
id´ Loop Potenzialanalyse und Ressourcenmanagement 
Dienstag-Freitag: 23. – 26.03.2010

� Den Id´ Loop®  Workshop
Potenzialanalyse und Selbstcoachingtool 
Dienstag bis Freitag: 20. – 23. 04.2010

� Das Seminar - Id´ Loop® Strategien
Teamanalyse und -Entwicklung für Personaler und Führungskräfte
Dienstag-Freitag: 18. – 21.05.2010

� Das Cmore® NLP Practitioner-Testing
= Abschluss-Einheit für die NLP Practitioner Absolventen!
Mittwoch bis Freitag: 23. – 25.06.2010 ist im Cmore® NLP Practitioner
enthalten.

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller Funktions-
bereiche, Firmeninhaber/-innen,
Geschäftsführer/-innen, Führungs-
kräfte, Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär 3.580,00 Euro
Ermäßigt 3.250,00 Euro

Termine Kursnummer
siehe oben

Uhrzeiten
siehe oben

Veranstaltungsort
Duisburg

One day in your Life with NLP
Besser Kommunizieren - die Wahrnehmung steigern

Der Begriff Neurolinguistisches Programmieren weist auf die Zusammen-
hänge zwischen körperlichen (neurophysiologischen) Zuständen, Sprache
(Linguistik) und den internen, persönlichen Denk- und Verhaltenspro-
grammen hin. Dieses Seminar ist der Beginn einer Entdeckungsreise zu sich
selbst und ermöglicht Ihnen, wenn Sie weitermachen möchten – den Schritt
in die NLP-Practitioner Ausbildung.

Techniken kennen lernen

Diese eintägige Schulung richtet sich an alle, die besser kommunizieren
können wollen und/oder Ihre Wahrnehmung verfeinern wollen und damit
erfolgreicher im Business und privaten Umfeld agieren können.

� Ihr Nutzen/Ziele
- Sie erkennen welche Argumente für Ihre Gesprächspartner die

Richtigen sind.
- Ihre Gesprächspartner fühlen sich von Ihnen besser verstanden.
- Sie schärfen Ihre Wahrnehmungsgenauigkeit und bauen schneller

Kontakt auf.
- Sie erkennen die Körpersprache Ihres Gegenübers und setzen sie gezielt

ein.
- Sie haben mehr Wahlmöglichleiten.

� Methoden
- Live-Demonstrationen
- Vortrags-Sequenzen
- Klein-Gruppen-Übungen
- Feedback-Runden

Cmore® Communicator 
Potentialanalyse und Ressourcenmanagement

� Cmore® Communicator
- Ihre Welt noch größer wird.
- Sie auch in schwierigen Situationen gut kommunizieren können.
- Sie sich weiterentwickeln.
- Sie sich Suggestionen aussuchen, die Sie wollen.
- Sie Ihr Stimmungsmanagement verbessern und wesentlich besser

auf Ihre Mitmenschen (Kollegen, Vorgesetzen, Kunden, Freunde,
Familie…) eingehen können.

- Ihre Sinne schärfen und bereichern und lernen Stress abbauen und
vorbeugen.

- Sie noch mehr Freiheit durch Bewusstsein über Kommunikation mit
sich selbst und mit Anderen erlangen.

- Ihre mentale Gesundheit fördern.
- Sie neue Ein- und Aussichten gewinnen und mit Veränderungen 

flexibel umgehen können.

� Methoden 
- Live-Demonstrationen
- Vortrags-Sequenzen
- Klein-Gruppen-Übungen
- Feedback-Runden

� Vorausgesetzt, Sie gehören zu den Menschen, die….
- One day in your Life with NLP mitgemacht oder ein anderes Ein-

führungsseminar besucht haben.
- ahnen, was Ihnen NLP in Ihren Bereichen bringen kann und wollen

das nun erfahren, erleben und vor allem auch umsetzen.
- neugierig sind und nun weitere Perspektiven möchten.
- keinen Wert auf eine Zertifizierung legen oder sich im Moment noch

nicht für einen kompletten Practitioner entschließen und doch die
Option offen haben.

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller Funktions-
bereiche, Firmeninhaber/-innen, 
Geschäftsführer/-innen, Führungs-
kräfte, Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär 210,00 Euro
Ermäßigt 190,00 Euro

Termine Kursnummer
07.12.2009 M100D909
12.01.2010 M100D1001G
22.02.2010 M100D1002G
19.04.2010 M100D1004G

Uhrzeit
9.00 - 16.00 Uhr
Veranstaltungsort
Duisburg

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller
Funktionsbereiche, Firmen-
inhaber/-innen, Geschäfts-
führer/-innen, Führungskräfte,
Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär 1020,00 Euro
Ermäßigt 1920,00 Euro

Termine Kursummer
10. – 13.11.2009 M101D911
23. – 26.03.2010 M101D1003G
Dienstag bis Freitag

Uhrzeiten
Di.– Do.: 9.00 – ca. 18.00 Uhr
Fr.: 9:00 – 16:00 Uhr

Veranstaltungsort
Duisburg

www.coaching-gateway.de

Ihre Trainerin
Frau Gabriele Masthoff
ist Business Coach, NLP
Master und Trainerin,
Institutsleiterin von
personal-coaching in
Essen und Kreisver-
bandsleiterin im
Bundesverband mittel-
ständische Wirtschaft
in Mülheim a.d. Ruhr.

Der id' Loop® Workshop

In diesem Workshop lernen Sie die Grundlagen des id´ Loop kennen und
beginnen mit einer Eigen-Potenzialanalyse. 
Sie erleben die Vielfältigkeit dieses Erfolgstools. 
Sie analysieren Teams anhand von Praxisbeispielen und bekommen so
gute Einblicke und Ideen für Ihren Alltag geliefert.

Methoden: Praxiserprobte Übungen. Impulsvorträge zu den Modellen. 
Feedback durch Ihre Trainerin und  die Gruppe.
Sie lernen die Metaprogramme und das Metamodell der Sprache so gut
kennen, dass Sie auf NLP Practitioner Niveau arbeiten können. Sie ver-
feinern die Zielgenauigkeit Ihrer Kommunikation dadurch enorm und
erhöhen Ihre Flexibilität in  Gesprächssituationen jeder Art.

Persönlichkeits-Entwicklung:
Sie/Ihre Mitarbeiter/Kollegen erkennen wo Ihre Stärken sind 
• sehen, welche LOOP Typen Sie schon entwickelt    

haben und welche noch erforderlich sind um weiterzukommen
• wo ihre Herausforderungen liegen 
• was Ihre Entwicklungspotenziale sind 
• wie Sie Ihre Stärken stärken und Ihre Schwächen schwächen 

Sie entwerfen einen konkreten Handlungsplan für sich, für die nächsten
3 Monate, damit Sie sich leichter Ihren Herausforderungen stellen 
können, Ihre Ziele schneller und gezielter, vor allem mit einem sicheren
und guten Gefühl erreichen können.

Zielgruppe
Mitarbeiter/-innen aller Funktions-
bereiche, Firmeninhaber/-innen, 
Geschäftsführer/-innen, Führungs-
kräfte, Meister/-innen

Teilnahmegebühr
Regulär 1020,00 Euro
Ermäßigt 0920,00 Euro

Termine
20. – 23.04.2010 M102D004G

Uhrzeiten
09:00 bis 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
Duisburg


