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Der Auftritt des Spitzenmanagements schafft - oder

vernichtet - Wert. Aktienkurs, Mitarbeiter-Motivation, Image:

All dies hängt letztlich von der Auftrittswirkung ab. Auftritte

leiden nter der Trenn ng on Inhalt nd Form Die
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leiden unter der Trennung von Inhalt und Form. Die

Spitzenmanager bekommen Charts, Texte, Q&A vorgelegt

- und zwei Mal im Jahr kommt ein Medientrainer, der nicht

für Executive Coachings ausgebildet ist. Im Ergebnis:

langweilige Auftritte. Ein CEO muss abtreten, weil er die

Stakeholder 'nicht überzeugt' hat, ein anderer wird als 'Der

Aerodynamiker' von der Presse verspottet. Der falsche

Film, ineffiziente Prozesse, ungeeignete Prozeduren (frei

gesprochen, vorgelesen, auswendig), vernachlässigte

Inszenierung.



AUS IHRER VORBEREITUNG KANN EIN

BESSERES ERGEBNIS ENTSTEHEN
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Andreas Seitz und Dr. Stefan Wachtel verfügen über die

profundeste Expertise in rhetorischer Kommunikation. Für

ExpertExecutive arbeiten sie mit der Management-Elite
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nationaler und internationaler Konzerne (darunter

Spitzenmanager aus 17 der Dax 30-Unternehmen).

Auf dieser Roadshow stellen sie Ihnen das Handwerk

moderner, integrierter Auftrittsvorbereitung vor. In Ihre

neue Sprachwelt werden die Auftritte integriert sein. 'Reden

und Antworten' werden nicht mehr situativ vorbereitet,

sondern skalierbar: mündlich, rhetorisch und mit der

Flughöhe, die das Spitzenmanagement braucht.



FÜR PERSONEN, DIE FÜR AUFTRITTE

DES SPITZENMANAGEMENTS

VERANTWORTLICH SIND
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 Video-Beispiele von Obama bis Obermann ("Der

verständlichste Vorstandsvorsitzende")

Den 'Film kennen' Vorstände in das richtige Mindset
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HANDWERK FÜR EINE BESSERE

AUFTRITTSVORBEREITUNG

 Den 'Film kennen': Vorstände in das richtige Mindset

führen

 Auftritt und Inhalt aus einem Guss

 Auftritte mit der Unternehmensmarke abgleichen

 Aktion statt Papiere: in Skizzen und Bildern denken

und nicht mehr in Texten



DREI GUTE GRÜNDE

1. Sie sehen an Beispielen die Methode, die der Coach

von Obama und Clinton anwendet
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2. Sie erhalten Impulse, Ihrem Spitzenmanagement eine

bessere Auftrittsvorbereitung vorzuschlagen

3. Sie diskutieren Methoden, die sonst nur in Executive

Coachings vermittelt werden, mit zwei Spitzen-Coachs

der Elite



DIE TERMINE

Frankfurt

24. Januar 2014, 9.00 – 11.30 Uhr

Hotel Intercontinental, Wilhelm-Leuschner-Straße 43,

60329 Frankf rt
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60329 Frankfurt

Executive Coach: Dr. Stefan Wachtel

München

7. Februar 2014, 9.00 – 11.30 Uhr

Hilton München Park, Am Tucherpark 7, 80538 München

Executive Coach: Dr. Stefan Wachtel

Berlin

4. April 2014, 9.00 – 11.30 Uhr

The Westin Grand Hotel Berlin, Friedrichstrasse 158-164,

10117 Berlin10117 Berlin

Executive Coach: Dr. Stefan Wachtel

Köln

23. Mai 2014, 9.00 – 11.30 Uhr

Hilton Cologne Hotel, Marzellenstraße 13-17, 50668 Köln

Executive Coach: Andreas Seitz



ANDREAS SEITZ

Andreas Seitz ist

Executive Coach und

Moderator von Manage-

ment Workshops. Er hat
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bisher Spitzenmanager

aus 11 der DAX 30-

Unternehmen auf Auftritte

vorbereitet. Er bereitet in

mehreren Ländern Rede

und Antwort des Spitzen-

managements vor: Kom-

munikation in Veränder-

ungsprozessen, Vorberei-

tung auf Reden, Inter-

views, Präsentationsskills,

Financial Rhetorik, Krisen-

kommunikation - in

Deutsch, Englisch,

Spanisch, Französisch

und Italienisch.



DR. STEFAN WACHTEL

Dr. Stefan Wachtel ist

Executive Coach und

Vortragsredner. Er hat

bisher Spitzenmanager
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aus 14 der DAX 30-

Unternehmen auf Auftritte

vorbereitet. Drei Jahre

Krisen-Ansagentraining

für 800 Lufthansa-Piloten.

Bis 1996 Moderatoren-

Coach, vor allem ARD

und ZDF. Bisher fünf

Bücher, drei Publikationen

im 'Harvard Business

Manager', Handelsblatt-

Kolumnist 'Die fünf

Weisen'. Dr. Stefan

Wachtel ist einer der

'Leading Coaches of the

World'.



Die Teilnahme ist kostenlos; eine schriftliche Anmeldung ist

erforderlich. Da die Teilnehmerzahl begrenzt ist, können

voraussichtlich nicht alle Anmeldungen berücksichtig

erden Die Anmeld ng ist erst nach erfolgter
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werden. Die Anmeldung ist erst nach erfolgter

Rückbestätigung durch uns verbindlich.

Informationen und Anmeldung:

ExpertExecutive, Goethestraße 14, 60313 Frankfurt

info@expertexecutive.de; Telefon 069-92 03 91 30,

Fax 069-92 03 91 59


