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TechnologieContor

Seminar- und Workshopibersicht

Die Seminare des TechnologieContors haben mittlerweile Tradition. Sie vermitteln
auf informativ-unterhaltsame Weise Themen fiir entscheidende Situationen im
Berufs- und Unternehmensalltag.

Dazu einige Kommentare von Teilnehmern:

LLebendig, praxisnah und kenntnisreich, insbesondere der Bezug zu den Ablédufen
und Kunden hat mich sehr Uberzeugt, weil sich da mit meiner bisherigen Berufserfah-
rung deckt — vielen Dank!*

,Die Zeit war viel zu kurz!*

~Sehr schéne Anregungen und Denkanstél3e fiir das eigene Unternehmen.”
,Ilch werde das Seminar weiterempfehlen.”

,Wie schon in der letzten Veranstaltung: die tGiberzeugende Kompetenzen der Refe-
rentin und die gelungene Liaison zwischen Theorie und Praxis®

Neue Termine - 1. Halbjahr 2013

Women only - Sprech- und Stimmworkshop (29.01.2013) - S. 2

Kompaktseminar: Was macht Unternehmer - was macht Unternehmen er-
folgreich? (12.02.2013) - S. 3

Women only - Businessknigge fiir erfolgreiche Frauen Il (07.03.2013) - S. 4

Kompaktseminar: So werden Sie von lhren Kunden geliebt:
Vertriebsoptimierung und Business Development (14.03.2013) — S. 5

Kompakteseminar: Finanzierungsinstrumente fiir Griindung und Wachstum
(11.04.2013) - S. 7

Kompakteseminar: Erfolgreiche Kommunikation - nach innen und auRen
(23.05.2013) - S. 8

Kompakteseminar: (R)evolutionar erfolgreich (12.06.2013) - S. 9

Generelle Veranstaltunghinweise: - S. 10

Men Only - Ein unterhaltsam-informativer Abend nur fiir Manner ist in Vor-
bereitung!
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Women only
Voice Matters: Sprech- und Stimmworkshop

fiur Frauen
29.01.2013 von 17.00 h bis 20.00 h

Technologie- und Griinderzentrum Gera, Gewerbepark Keplerstr. 10/12

Menschliche Stimmen konnen werben, Uberzeugen, schmeicheln — oder aber nerven.
Einer tiefen und sonoren Stimme wird dabei von M&nnern und Frauen unbewusst mehr Auto-
ritat zugeschrieben, als einer hohen oder ,dinnen” Stimme. Mannern hilft ihnre zumeist tiefere
Stimmlage deshalb, sich in Diskussionen durchzusetzen — oder mit ihrem Vortrag zu Uber-
zeugen. Frauen wundern sich manchmal, dass sie mit vergleichbar Gberzeugenden Argu-
menten weniger positive Resonanz erhalten. Manchmal liegt es schlicht daran, dass der
»Brustton der Uberzeugung“ fehlt — oder Untertdne mitschwingen, die wenig Selbstbe-
wusstsein signalisieren. Bekannt ist zum Beispiel die ,Dienstleistungsstimme®, die eine Frau
in FUhrungsposition deutlich schwachen kann. Es lohnt sich deshalb ganz besonders fir
Frauen, sich ihres persénlichen Stimm- und Sprechverhaltens bewusst zu werden und ihr
Potential spielerisch und ohne Druck auszuloten. Welche Botschaften und Signale sind
beabsichtigt, was schwingt unbewusst mit? Und wie lasst sich das verandern?

Dieser Workshop vermittelt stimm- und sprechtechnische Ubungen fiir Alltag und Vor-
trag, Tipps und Tricks gegen Heiserkeit und Lampenfieber — und vor allem Spald beim
stimmlichen und sprecherischen Erweitern der eigenen Moéglichkeiten.

Wer profitiert von der Veranstaltung?

Sogar Frauen, die intensiv mindlich kommunizieren— wie etwa Unternehmerinnen, Fih-
rungskrafte, Dozentinnen, Lehrerinnen, Arztinnen, Juristinnen — unterschatzen oftmals, wel-
che Rolle ihre Stimme fur ihre Ausstrahlung hat — oder haben kann. Manchen wird die Be-
deutung erst schmerzlich bewusst, wenn sie heiser werden.

Teilnahmegebiihren

50,00 € zzgl. 9,90 € MwSt. inkl. Imbiss, alkoholfreie Getranke und Sekt; intensive Gelegen-
heit zum Austausch.

Referentin: Hilde Weeg

Hilde Weeg arbeitet freiberuflich als Radiojournalistin (mdr-figaro,
dradio), als Kommunikationsberaterin und Coach. Sie hat Linguistik,
Anglistik und Geschichte in Frankfurt/Main studiert, beim hr ein jour-
nalistisches Volontariat absolviert und zuvor als Logopéadin gearbei-
tet. Seit 2006 lebt sie in Jena. Sie erlebt Kommunikation taglich in
vielen Facetten: Wie Menschen kommunikativ Beziehungen gestal-
ten — im direkten Kontakt, aber auch in der 6ffentlichen Kommunika-
tion, in den Medien oder im Bereich ,Public Relations”.
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Kompaktseminar: Was macht Unter-
nehmer - was macht Unternehmen

erfolgreich?
12.02.2013 17.30 h bis 20:00 h
TechnologieContor, Zeitzer Str. 94, 07552 Gera

Unternehmenserfolg wird nicht nur am Gewinn gemessen! Auch Zukunftsperspektive, so-
Ziale oder 6kologische Aspekte und Mitarbeiterzufriedenheit sind wichtige Erfolgsfakto-
ren: Sind Sie mit Ihrem Unternehmen zufrieden? M&chten Sie weitere Potentiale erschlie-
Ben? Gibt es Gemeinsamkeiten herausragender Unternehmer? Welche Bedeutung ha-
ben erfolgreich Uberstandene Krisen? Welche Fehler sollten Unternehmer unbedingt ver-
meiden? Wie kdnnen Sie lhre Starken starken? Wie machen Sie jeden einzelnen Mitarbeiter
zum erfolgreichen Verkaufer?

Seminar-Inhalte

o Definition von unternehmerischem Erfolg

e Warnsignale

o Erfolgsfaktoren und wie man Sie im eigenen Unternehmen umsetzt, u.a.:
1. Misserfolge Uberwinden

2. Fehler erkennen und aus ihnen lernen

3. Das Team nutzen

4., Geben und nehmen

5. Starken erkennen und starken

6. Proaktives Handeln

7. Konstanz und Planbarkeit (nach innen und auf3en)
8. Haushalten (Finanzen, Ressourcen, Personal)

9. Power wecken

10. Verkrustete Strukturen auflésen

11. Traditionen bewahren

12. Wahren Unternehmergeist auch bei Mitarbeitern wecken

13. Erfolgsfaktor Gliick und Zufriedenheit nutzen

Wer kann vom Seminar profitieren?

Geschaéftsfuhrer, Grinder, Manager, Flihrungspersonen, Personalverantwortliche Investo-
ren, Griindungsberater

Teilnahmegebiihren
35,00 € zzgl. 6,65 € MwSt. inkl. Imbiss und Getranken

Referentin
Dr. Merle Fuchs
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Women only

Businessknigge fiir erfolgreiche Frauen Il
07.03.2013, 17.00 bis 20.00 h
Hotel Novotel, Berliner Str. 38, Gera

»In unterschiedlichen beruflichen Situationen sehe ich immer wieder Frauen, die sich
unter Wert verkaufen. — Wie kdnnen diese oftmals Gberaus kompetenten Damen ihre
beruflichen Erfahrungen und Kenntnisse besser einbringen sowie selbstbewusster
und erfolgreicher auftreten?“

Was ist mir wirklich wichtig? Wie erreiche ich meine Ziele? Wie werde ich besser? Wie er-
lange ich SpalR am erfolgreichen Selbstmarketing und Networking? Wo lauern ungeahnte
Chancen und wie nutze ich sie?

Themenauswahl

Erfolgsfaktoren

Leistungssteigerung durch Zeitmanagement und Ressourceneffizienz
Netzwerken auf ,unbekanntem Terrain®

Chancen schaffen, erkennen, nutzen

Selbstmarketing passend zum Rahmen

Erfolgreicher Auftritt auf Blhne, vor gespitztem Bleistift, Mikro oder Kamera
6 aus 49 zum Thema ,Wo ist der beste Platz?“

Veranstaltungs-Verlauf

17.00 h Warming Up bei Sekt und Orangensaft
17.30 h Workhsop
19.30 h Networking beim exzellenten Novotel-Imbiss

Wer profitiert von der Veranstaltung?

e Jede Frau mit Ambitionen
o Jeder Arbeitgeber, der auf hochmotivierte professionelle Mitarbeiterinnen Wert legt

Teilnahmegebiihr

50,00 € zzgl. 9,50 € MwSt. inkl. Sekt, alkoholfreie Getranke und Imbiss.

Referentin
Dr. Merle Fuchs
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Kompaktseminar: So werden Sie von

lhren Kunden geliebt: Vertriebsoptimierung

und Business Development

14.03.2013, von 17.30 h bis 20.00 h
TechnologieContor, Zeitzer Str. 94, Gera

Warum lauft der Vertrieb schleppend?

Warum erreichen Sie zu wenig Kunden, obwohl Sie herausragende Produkte oder Dienst-
leistungen anbieten.

Weil Sie (noch!!) nicht die Kunden ansprechen, deren Prob-
lem Sie |6sen kdnnten!

Innovative Unternehmen und wirtschaftsnahe Forschungsinstitute tun sich mit Markteintritt,
Marketing und Vertrieb oftmals schwer. Aber: Wenn Sie das Leid lhrer Kunden mindern,
werden diese Sie lieben!

Seminar-Inhalte

1. Welche Kunden wollen — welche kdnnen Sie erreichen?
Welche Kundengruppen und Regionen stehen in lhrem Fokus — sind dies die richtigen Adressa-
ten?

e Warum sind Sie besser als Ihr wichtigster Konkurrent?

e Was kdnnen Sie von diesem lernen?

2 . Begehren Wecken!

e Nutzen versus Begehren — was fihrt zum Kauf?
e Was ist Ihr wichtigstes Argument?
e Welche Konsequenzen hat dies fur Ihr Marketing- und Vertriebskonzept?

3 . Wer verkauft fir mich?

o Eigenvertrieb, (exklusiver) externer Vertriebspartner, strategischer Investor als Marktoffner?
4. Wo treffe ich meinen Kunden?

e Multiplikatoren, Netzwerke und Messen nutzen

5. Mein Vertrieb vertreibt zu wenig!

e Was kennzeichnet, wie und wann gewinnt man einen guten Vertriebsleiter?
¢ Wie leitet man einen guten Vertriebsleiter?
e Wie trennt man sich von einem schlechten Vertriebler?

6. Diskussion von Einzelfragen der Teilnehmer



W
6 TechnologieContor

Lernziele

o Erfolgs- und Misserfolgsfaktoren bei der Kundengewinnung

o Erfolgskontrolle im Vertrieb

e Problemanalyse, Identifizierung von Optimierungsansatzen, Vertriebs- und Umsetzungs-
planung

o Erfahrungsaustausch der Teilnehmer

Wer kann vom Seminar profitieren?

Geschaéftsfuhrer, Business Development Manager, Product Manager, Marketing- und Ver-
triebsmitarbeiter von Grindungsprojekten und Wachstumsunternehmen sowie Mitarbeiter
von wirtschaftsnahen Forschungseinrichtungen

Teilnahmegebiihren
35,00 € zzgl. 6,65 € MwSt. inkl. Imbiss und Getranken

Die Referentin:
Dr. Merle Arnika Fuchs
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Kompaktseminar: Finanzierungs-
instrumente fir Griindung und
Wachstum

11.04.2013, von 17.30 h bis 20.00 h
TechnologieContor, Zeitzer Str. 94, Gera

Finanzierungen nur mit Haus- und Forderbank sind haufig nicht geeignet, um das Wachstum
innovativer Grindungen und mittelstandischer Unternehmen zu ermdglichen. Alternativen
dazu sind stille bzw. offener Beteiligungen, Birgschaften, Leasing oder Factoring. Insbeson-
dere ab 2013 mussen sich viele Grunder und Mittelstandler aufgrund geanderter Rahmen-
bedingungen in der Férderlandschaft auf neue Finanzierungsarten einstellen. Das Seminar
stellt bekannte und neue Finanzierungsbausteine vor.

Themenauswahl

e Vor- und Nachteile von: Eigen- und Fremdkapital | Mezzanine-Finanzierungen | Biirg-
schaften | Leasing | Factoring
e Rechte und Pflichten von Unternehmen und Investor bei verschiedenen Finanzierungs-
formen
o die passenden Finanzierungsbausteine fiir die unterschiedlichen Unternehmensphasen
a) ,klassische® Bausteine, z.B. Kredite, Forderkredite, Blrgschaften, Zuschisse, Zula-
gen
b) ,probate“ Bausteine, z.B. Leasing, Factoring, stille und offene Beteiligungen, Mikro-
kredite
c) ,innovative Bausteine, z.B.
e FuRangeln der Vertragsgestaltung bei Kreditfinanzierung bzw. alternativen Finanzierun-
gen
e Praxishinweise zur Kapitalbeschaffung

Wer profitiert von diesem Seminar?

Geschéftsfuhrer und CFOs von innovativen Grindungsprojekten und Wachstumsunter-
nehmen.

Die Trainerin:

Dr. Merle Fuchs

Teilnahmegebiihren

35,00 € (zzgl. 6,65 € MwSt.) inkl. Imbiss und Getranke
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Kompaktworkshop: Erfolgreiche Kom-

munikation - nach innen und auflen

23.05.2013, von 17.30 h bis 20.00 h
TechnologieContor, Zeitzer Str. 94, Gera

Warum gelingt es oftmals nicht, Informationen so zu teilen, dass jeder das Gleiche
darunter versteht und daraus die notwendigen Konsequenzen zieht? Warum ist es
in den verschiedensten Lebenssituationen — in Unternehmen, Verbanden, Behor-
den, Hochschulen oder Parteien — so schwer, Wissen wirklich zu teilen, unter-
schiedlichste Interessen zu vereinigen und Wichtiges gemeinsam zu machen?

Kenntnisse aus der Hirnforschung sowie Erfahrungen aus typischen Unternehmenssituatio-
nen bilden die Grundlage dieses Seminars.

Seminar-Inhalte

e Kurzeinfuhrung in die Kommunikationstheorie — von Sendern und Empfangern

e Perspektivwechsel: Wer ist mein Ziel — was ist mein Ziel — was verfolgt meines Ge-
sprachspartner?

o Typische Kommunikationsprobleme

Das Produkt bin ich — der Geschéftsflihrer oder Vertriebsmitarbeiter als Aushangeschild

des Unternehmens.

Kommunikation zur Effizienzsteigerung

Zeitfresser in Kommunikation

Erwartungshaltung und bewusste Regelverletzungen

Verbale, schriftliche und digitale Kommunikation

Selbstmarketing passend zum Rahmen

Erfolgreicher Auftritt auf Biihne, vor gespitztem Bleistift, Mikro oder Kamera

Zielgruppen

Fuhrungskréfte die erfolgreicher kommunizieren, besser verstanden werden und andere
besser verstehen wollen. Menschen, die noch erfolgreicher in der Offentlichkeit stehen wol-
len oder miissen

Trainerin:

Dr. Merle Fuchs

Teilnahmegebiihren
35,00 € (zzgl. 6,65 € MwSt.) inkl. Imbiss und Getranke


http://www.semigator.de/trainer/profil/1341901/Dr-Merle-Arnika-Fuchs
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(R)evolutionar erfolgreich

Seminar des TechnologieContors, 12.06.2013, 17.30 bis 20.00 h
TechnolgieContor, Zeitzer Str. 94, Gera

Die Natur hatte 3,5 Milliarden Jahre Zeit, um Prozesse zu optimieren
— nutzen auch Sie die Mechanismen der Natur.

Ihre Entwicklungen dauern zu lange und sind zu teuer? Ihr Team arbeitet nicht effizient und
ist unzureichend motiviert? Ein bedeutender Trend wurde verschlafen und wichtige Informa-
tionen bleiben auf der Strecke? Ziele werden unzureichend verfolgt? Nutzen Sie Methoden
der evolutiven Biotechnologie zur Optimierung von Produkten, Prozessen und Organi-
sationen!

Die Gesetze und Methoden der Evolution — Informationsaustausch, Kooperation, Ab-
wandlung, Neukombination, Optimierung, Selektion — kénnen nicht nur zur idealen An-
passung von Mikroorganismen oder Pflanzen an ihre Umweltbedingungen genutzt werden,
sondern sind auch verallgemeinerungsfahig fir effizientere Entwicklungen, die Verbesse-
rung von Prozessen, der Kommunikation, der Kooperation sowie fir die optimale An-
passung an veranderliche Rahmenbedingungen.

Workshop-Inhalte

A) Grundprinzipien der Evolution

¢ Die Gesetze der Natur und ihre Erfolge

¢ Nicht alles neu Machen — Effizienzstei-
gerung nach den Prinzipien Mutation,
Verstarkung und Selektion

B) Evolutive Prinzipien zur Kom-
munikation und Kooperation

e Das Gehirn verstehen — Kommunikation
nach dem Vorbild der Natur

¢ Die Macht des Schwarmes nutzen

e Tierische (Fuhrungs-)Vorbilder

Die Referentin:
Dr. Merle Fuchs

Teilnahmegebiihren, Anmeldung

35,00 € zzgl. 6,65 € MwSt. inkl. Imbiss und Getranken
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Dr. Merle Fuchs, TecholgieContor Gera

Dr. Merle Fuchs hat in Goéttingen, Wageningen (Niederlande), Ti-
bingen und La Jolla (USA) studiert und in der evolutiven Biotechno-
logie bei Nobelpreistrager Prof. Manfred Eigen promoviert. 2000 hat
sich Dr. Fuchs mit dem TechnologieContor als Unternehmenscoach,
Speaker und Trainerin selbstandig gemacht. Seitdem hat sie mehr

als 350 innovativen Wachstumsunternehmen gecoacht und sechs

High Tech-Unternehmen mit gegriindet.

Merle Fuchs fuhrt bundesweit Trainings fur Wissenschaftler, Griinder, Unternehmer und wei-
tere Schlisselpersonen durch und organisiert den Thiringer Elevator Pitch, eine internatio-
nal bekannte Veranstaltung fir unternehmerische Kurzprasentationen zur Gewinnung von
Kunden, Kooperationspartnern und Investoren. Darlber hinaus berat sie Bundes- und Lan-
desministerien, Behotrden, Wirtschaftsférderorganisationen, Technologienetzwerke, Politiker

und Investoren.

Das TechnologieContors ist ein Beratungsunternehmen fir Organisationen in kritischen
Phasen. Dazu gehéren Grindung, Markteintritt, Wachstum, Internationalisierung,
Offentlichkeitsarbeit, Unternehmensfinanzieurung — insbesondere unter Nutzung von Eigen-

kapital, Gesellschafterwechsel sowie Ausscheiden von Schliisselpersonen.

Inhouse-Angebote

Die vorgeschlagenen Themen, aber auch Workshops zur Mitarbeitermotivation, zur Strate-

gieentwicklung, zu Markteinfuhrung, Expansion und Investorengewinnung sowie zu gemein-

samen Zieldefinitionen konnen auch als Inhouse- R
Informationen und An-
Veranstaltungen angeboten werden — als halb- oder
o meldung
ganztagiger Workshop — oder als Prozess-Angebot

tber mehrere Termine hinweg. Dr. Merle Fuchs
TechnologieContor

Zeitzer Str. 94

07552 Gera

Tel: 0365-8304600 oder 0171-
Wir bieten interessant-unterhaltsamen Kurzvortrag, 4542042

z.B. fur Ihre Mitarbeiterveranstaltung, lhr Firmenjubild- | Fax: 0365-8304609
www.technologiecontor.de
fuchs@technologiecontor.de

Impuls-Vortrage

um oder lhre Unternehmensprasentation, auf Wunsch

mit Bezug zu lhrem Unternehmen.
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Anmeldeformular — Veranstaltungen des
TechnologieContors

Fur nachfolgende Veranstaltungen melden wir folgende(n) Teilnehmer(-
in) verbindlich an:

Termin Teilnehmer Email-Adresse
Titel, Vorname, Name

Rechnungsanschrift

Raum fir Kommentare

Bitte senden an: email - fuchs@technologiecontor.de oder Fax - 0365-8304609




