
„Wachstum geht nur  
außerhalb deiner Komfortzone.  

Mach den ersten Schritt. “

Martin Limbeck

Willkommen in der Weiterbildungswelt der LIMBECK® GROUP!



LIM
B

EC
K

.V
ER

K
A

U
FEN

. – Teil 2
So kom

m
en Sie zum

 A
b

schluss – g
arantiert!

W
arum

 das Sem
inar?

Im
 Sem

inar lernen Sie, d
urch g

ezielte B
ed

arfsanalyse, d
ie 

w
ahren K

aufm
otive d

es K
und

en zu entschlüsseln. E
rfahren 

Sie, w
ie Sie Ihre V

erhand
lung

stechniken in B
ezug

 auf d
as 

P
reisg

esp
räch verfeinern und

 w
ie Sie auch in schw

ierig
en Si-

tuationen eine für b
eid

e Seiten op
tim

ale Lösung
 fi nd

en. Sie 
w

issen im
m

er souverän, m
it w

elchen A
rg

um
enten Sie d

em
 

E
inw

and
 „zu teuer“ entg

eg
enw

irken.

Tag 1 D
as perfekte K

undengespräch
• 

W
ie erhalten Sie einen selb

stb
ew

ussten V
erhand

lung
sstil  

 
m

it höchstem
 W

irkung
sg

rad
?

• 
W

ie realisieren Sie Z
iele aus Ihrem

 G
esp

räch konseq
uent  

 
und

 klar?
• 

W
ie steuern Sie R

eaktionen Ihrer G
esp

rächsp
artner  

 
g

ezielt?
• 

So erkennen Sie d
ie w

ahren K
aufm

otive d
es K

und
en

Tag 2 Professionelle Preisverhandlung
• 

D
as U

m
feld

 ”P
reis“ w

irtschaftsp
sycholog

isch
• 

11 P
raxis-P

latin-M
ethod

en für Ihre K
ond

itionsverhand
lung

• 
A

usb
au von Stehverm

ög
en, Festig

keit und
 Z

ivilcourag
e  

 
in K

ond
itionsverhand

lung
en

• 
W

as ist, w
enn nichts m

ehr g
eht?

Term
in/O

rt
27.-28.0

4
.20

20
 // D

üsseld
orf

0
9.-10

.11.20
20

 // D
üsseld

orf 

Preis
1.177,- E

uro* F
rühb

ucher
          b

is 4
 M

onate vorher
1.577,- E

uro* N
orm

alp
reis

2.177,- E
uro* P

LU
S M

artin Lim
b

eck
®

O
nline A

cad
em

y (12 M
onate)

Inklusive V
erp

fl eg
ung

, G
et tog

ether 
D

inner, M
od

ule d
er O

nline A
cad

em
y

Einzelcoaching
B

uchen Sie jetzt Ihr ind
ivid

uelles 
E

inzelcoaching
 m

it einem
 unserer 

E
xp

erten zum
 Them

a für 397,- E
uro* 

(3 Stund
en).

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, V
erkäu-

fer im
 Innen- und

 A
ußend

ienst und
 

alle, d
ie d

ie P
reisverhand

lung
 noch 

b
esser b

eherrschen w
ollen

3

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.
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LIM
B

EC
K

.V
ER

K
A

U
FEN

. – Teil 1
A

kq
uisestrateg

ien für m
ehr Term

ine &
 U

m
satz

W
arum

 das Sem
inar?

D
as Sem

inar dient dazu, dass Sie regelrecht heiß auf die A
kqui-

se w
erden. V

on K
undenrecherche bis hin zur praktischen A

kqui-
se, über alle M

edien hinw
eg, w

erden Sie alles beherrschen, w
as 

Sie zur erfolgreichen E
rreichung Ihrer V

ertriebsziele benötigen.

Tag 1 M
it Social Selling, M

edienakquise und 
Telefontraining zum

 A
kquise-Profi 

• 
W

ie Sie jed
e Form

 d
er A

kq
uise p

erfekt b
eherrschen

• 
N

eue M
ethod

en d
er K

und
enrecherche und

 -g
ew

innung
• 

G
esp

rächsaufhäng
er zur V

ereinb
arung

 von K
und

en-
 

term
inen auf höchstem

 N
iveau

• 
W

ie erkennen Sie K
aufsig

nale und
 führen d

en K
und

en  
 

sicher zum
 A

b
schluss?

Tag 2 Praxistag m
it Live Telefonaten

• 
W

as tun, w
enn d

er E
ntscheid

er keinen Term
in w

ill und
  

 
w

ie p
unkten Sie trotzd

em
?

• 
W

elche F
rag

en öff nen O
hr, H

erz und
 P

ortem
onnaie  

 
d

es K
und

en?
• 

Sie erstellen Ihren ind
ivid

uellen Leitfad
en für d

ie  
 

 
Telefon-A

kq
uise

Extra
• 

Inklusive V
orstellung

 von einem
 d

er b
esten K

und
enre-

 
cherche-Tools, d

as w
ir je entd

eckt hab
en. D

am
it w

ird
  

 
Lead

g
enerierung

 zum
 K

ind
ersp

iel.

Term
in/O

rt
10

.-11.0
2.20

20
 // D

üsseld
orf

0
7.–0

8.0
9.20

20
 // D

üsseld
orf 

Preis
1.177,- E

uro* F
rühb

ucher 
          b

is 4
 M

onate vorher
1.577,- E

uro* N
orm

alp
reis

2.177,- E
uro* P

LU
S M

artin Lim
b

eck
®

O
nline A

cad
em

y (12 M
onate)

Inklusive V
erp

fl eg
ung

, G
et tog

ether 
D

inner, 3 M
onate M

E
IK

®, M
od

ule d
er 

O
nline A

cad
em

y

Einzelcoaching
B

uchen Sie jetzt Ihr ind
ivid

uelles 
E

inzelcoaching
 m

it einem
 unserer 

E
xp

erten zum
 Them

a für 397,- E
uro* 

(3 Stund
en).

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, V
erkäu-

fer im
 Innen- und

 A
ußend

ienst und
 

alle, d
ie noch erfolg

reicher verkaufen 
w

ollen

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

2

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 d
es 

ersten Tag
es in inform

eller R
und

e. 
Lassen Sie d

en lehrreichen Tag
 

g
em

einsam
 m

it Ihrem
 Trainer b

ei 
einem

 exklusiven 3-G
äng

e-M
enü und

 
erlesenen W

einen R
evue p

assieren.

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 d
es 

ersten Tag
es in inform

eller R
und

e. 
Lassen Sie d

en lehrreichen Tag
 

g
em

einsam
 m

it Ihrem
 Trainer b

ei 
einem

 exklusiven 3-G
äng

e-M
enü und

 
erlesenen W

einen R
evue p

assieren. 
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w
w
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V
ER

K
A

U
FEN

 O
D

ER
 V

ER
H

A
N

D
ELN

? EG
A

L!
G

ew
innen, ohne zu b

esieg
en!

m
it M

artin Lim
b

eck und
 D

r. M
arc O

p
resnik

W
arum

 das Sem
inar?

D
ieses 

Sem
inar 

ist 
intensiv 

p
raxisorientiert. 

A
lle 

Inhalte 
w

erd
en g

em
einsam

 in E
inzel- od

er Team
üb

ung
en, Fallb

e-
sp

rechung
en sow

ie in P
lenum

sreflektion und
 D

iskussion er-
arb

eitet. Ihre Trainer g
eb

en Ihnen p
räg

nante Inp
uts aus P

sy-
cholog

ie, K
om

m
unikations- und

 M
anag

em
entforschung

. D
ie 

Teilnehm
end

en hab
en G

eleg
enheit, eig

ene P
raxisb

eisp
iele 

einzub
ring

en und
 m

ittels V
id

eoanalyse zu reflektieren. Sinn-
volle M

ethod
enw

echsel erm
ög

lichen einen hohen E
rleb

nis- 
und

 E
rg

eb
nisfaktor

Tag 1 V
erhandeln in schw

ierigen Situationen
• 

W
elche G

rund
elem

ente sp
ielen b

ei V
erhand

lung
sp

ro- 
 

zessen üb
erhaup

t eine R
olle?

• 
W

as und
 m

it w
em

 verhand
le ich - d

ie p
rofessionelle  

 
V

orb
ereitung

• 
A

nleitung
, um

 ein V
erhand

lung
skonzep

t zu entw
ickeln

• 
K

ennenlernen d
iverser V

erhand
lung

skonzep
te und

  
 

ihre G
renzen

Tag 2 M
acht und M

agie der R
hetorik

• 
W

ichtig
es aus d

er Trickkiste d
er E

inkäufer/ 
 

B
uying

-C
enter und

 G
rem

ien
• 

V
erm

eid
ung

 typ
ischer V

erhand
lung

sfehler
• 

Fallstricke und
 Sackg

assen w
ährend

 einer V
erhand

lung
• 

W
eg

e, um
 d

as M
axim

um
 in d

er P
reisverhand

lung
  

 
zu erzielen

Term
in/O

rt
21.-22.0

9.20
20

 // D
üsseld

orf

Preis
1.677,- E

uro* F
rühb

ucher
           b

is 4
 M

onate vorher
1.977,- E

uro* N
orm

alp
reis

Inklusive V
erp

fleg
ung

, G
et tog

ether 
D

inner

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, E
in-

käufer, Inhab
er, K

ey-A
ccount M

anag
er 

und
 alle, d

ie noch eff
ektiver und

 
sicherer ans Z

iel kom
m

en w
ollen

4

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

LIM
B

EC
K

.V
ER

TR
IEB

SFÜ
H

R
U

N
G

.
A

ktivieren Sie Ihr m
axim

ales F
ührung

sp
otential

W
arum

 das Sem
inar?

Sie lernen p
raxisnah, w

ie Sie sich als F
ührung

skraft p
ositio-

nieren. Sie erfahren, w
ie Sie Z

iele eind
eutig

 form
ulieren und

 
eine g

ute Z
usam

m
enarb

eit in Ihrem
 Team

 g
ew

ährleisten. Z
u-

d
em

 lernen Sie, w
ie Sie d

ie b
esten Sales Stars find

en und
 

op
tim

al onb
oard

en, d
am

it sie lang
e b

leib
en. 

Tag 1 M
anagem

ent im
 V

ertrieb
• 

E
lem

entare F
ührung

sg
rund

sätze im
 V

ertrieb
• 

D
en V

ertrieb
 d

urch innovative M
ethod

en und
 eff

ektive  
 

A
rb

eitstechniken steuern
• 

D
urch richtig

e D
eleg

ation von A
ufg

ab
en und

 V
erantw

or- 
 

tung
 volle M

otivation erzielen
• 

M
it R

esp
ekt, R

itualen, R
ichtung

 und
 R

eg
eln F

irm
enstolz  

 
und

 unverw
echselb

are U
nternehm

enskultur entw
ickeln

Tag 2 Professionelles R
ecruiting

• 
M

it E
ig

nung
s- und

 P
ersönlichkeitsd

iag
nostik d

urch   
 

Insig
hts M

D
I® A

nalyse p
unkten

• 
Strateg

ien und
 K

riterien für d
ie M

itarb
eiterg

ew
innung

• 
V

om
 O

nb
oard

ing
 zum

 Long
b

oard
ing

: Sales A
sse find

en,  
 

b
ind

en und
 halten

• 
D

as P
ro und

 C
ontra leistung

sorientierter V
erg

ütung

Term
in/O

rt
19.-20

.0
3.20

20
 // D

üsseld
orf

28.-29.0
9.20

20
 // D

üsseld
orf 

Preis
1.677,- E

uro* F
rühb

ucher
           b

is 4
 M

onate vorher
1.977,- E

uro* N
orm

alp
reis

2.677,- E
uro* P

LU
S M

artin Lim
b

eck
® 

O
nline A

cad
em

y (12 M
onate)

Inklusive V
erp

fleg
ung

, G
et tog

ether 
D

inner,  Insig
hts M

D
I® A

nalyse, V
or-

trag
 von M

ichael Janson

Einzelcoaching
B

uchen Sie jetzt Ihr ind
ivid

uelles 
E

inzelcoaching
 m

it einem
 unserer 

E
xp

erten zum
 Them

a für 397,- E
uro* 

(3 Stund
en).

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, V
er-

käufer und
 alle, d

ie noch erfolg
reicher 

führen (lernen) w
ollen

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 d
es 

ersten Tag
es in inform

eller R
und

e. 
Lassen Sie d

en lehrreichen Tag
 

g
em

einsam
 m

it Ihren Trainern b
ei 

einem
 exklusiven 3-G

äng
e-M

enü und
 

erlesenen W
einen R

evue p
assieren. 

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 d
es 

ersten Tag
es  n inform

eller R
und

e. 
Lassen Sie d

en lehrreichen Tag
 

g
em

einsam
 m

it Ihrem
 Trainer b

ei 
einem

 exklusiven 3-G
äng

e-M
enü und

 
erlesenen W

einen R
evue p

assieren. 
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H
EA

D
M

A
P

A
usb

ild
ung

 zum
 G

esichtsleser

W
arum

 das Sem
inar?

Sie p
rofitieren von d

em
 K

now
-H

ow
 für V

erhand
lung

sg
esp

rä-
che, B

ew
erb

ung
sg

esp
räche und

 p
rivate Situationen, in d

em
 

Sie im
m

er erkennen, w
as Ihr G

eg
enüb

er w
irklich d

enkt und
 

w
elche Intentionen er hat, um

 g
ezielter zu kom

m
unizieren. 

Ihr N
utzen

V
erschied

ene Techniken d
es G

esichtslesens w
erd

en seit 
tausend

en Jahren üb
erall auf d

er W
elt p

raktiziert. A
lles, 

w
as ein M

ensch ist und
 d

enkt w
ird

 auch nach A
ußen hin 

reflektiert. Sie w
erd

en lernen, w
as M

im
ik und

 G
estik üb

er 
Ihr G

eg
enüb

er aussag
en und

 w
ie Sie d

as W
issen für sich 

nutzen.

V
erhandeln und präsentieren m

it allen Sinnen
• 

D
ie A

ufteilung
 d

es G
esichts verstehen

• 
G

esichtstyp
en treff

sicher erkennen
• 

M
im

ik und
 G

estik: W
as Ihr G

eg
enüb

er ohne W
orte sag

t
• 

M
ethod

en und
 d

eren R
isiken - E

insatz und
 G

renzen
• 

G
esichtslesen für V

erhand
lung

en
• 

D
en echten M

enschen in V
erhand

lung
en kennen

• 
G

esichter nach Fähig
keiten und

 E
ig

enschaften lesen

Term
in/O

rt
A

usb
ild

ung
 3 x 2 Tag

e

18.-19.0
6.20

20
 // P

lace of H
ap

p
iness 

17.-18.0
9.20

20
 // P

lace of H
ap

p
iness

0
3.-0

4
.12.20

20
 // P

lace of H
ap

p
iness

Preis
5.20

0
,- E

uro* F
rühb

ucher 
             b

is 4
 M

onate vorher
6.70

0
,- E

uro* N
orm

alp
reis

Inklusive V
erp

fleg
ung

, 3 O
nline U

m
-

setzung
s-Sessions, Schulung

sunter-
lag

en, G
et tog

ether D
inner, Ü

b
ung

en 
m

it Live G
ästen

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, V
er-

käufer, V
ertrieb

sleiter und
 alle, d

ie ihr 
G

eg
enüb

er lesen lernen w
ollen

Ihr Trainer
D

r. M
ichael Janson

M
artin Lim

b
eck (ab

 16 P
ersonen)

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

FA
C

EC
O

D
E

D
ie M

acht d
es G

esichtes - entschlüsseln Sie  
Ihre V

erhand
lung

sp
artner

W
arum

 das Sem
inar?

Je b
esser Sie and

ere M
enschen lesen und

 verstehen, d
esto 

zielg
erichteter w

erd
en Sie arg

um
entieren und

 sich d
urch-

setzen. Sie w
erd

en auf d
en ersten B

lick erkennen, w
as d

as 
G

esicht off
enb

art und
 w

ie Sie d
iese M

erkm
ale strateg

isch für 
m

ehr K
larheit nutzen.

Tag 1
• 

G
rund

lag
en d

er m
od

ernsten P
rofild

iag
nostik

• 
Lesen Sie Ihr G

eg
enüb

er w
ie ein P

rofiler
• 

U
nterstützung

 b
ei d

er richtig
en E

inschätzung
 von  

 
K

und
en und

 P
artnern

• 
V

orsp
rung

 auf Top
-E

ntscheid
er E

b
ene

Tag 2
• 

M
im

ik und
 G

estik: W
as Ihr G

eg
enüb

er ohne W
orte sag

t
• 

E
insatz und

 G
renzen b

eim
 G

esichtslesen
• 

W
ie m

anip
ulieren Sie p

sycholog
isch? W

ie sehr d
ürfen  

 
Sie d

as, um
 klar zu form

ulieren, p
lanen und

 Z
iele zu  

 
erreichen?

• 
A

ktiv auf Scheinarg
um

ente reag
ieren und

 d
iese 

 
entlarven

Term
in/O

rt
26.-27.11.20

20
 // P

lace of H
ap

p
iness

Preis
1.177,- E

uro* F
rühb

ucher
          b

is 4
 M

onate vorher
1.577,- E

uro* N
orm

alp
reis

Inklusive V
erp

fleg
ung

, G
et tog

ether 
D

inner

Einzelcoaching
B

uchen Sie jetzt Ihr ind
ivid

uelles 
E

inzelcoaching
 m

it einem
 unserer 

E
xp

erten zum
 Them

a für 397,- E
uro* 

(2 Stund
en).

Z
ielgruppe

U
nternehm

er, F
ührung

skräfte, V
er-

käufer, V
ertrieb

sleiter und
 alle, d

ie ihr 
G

eg
enüb

er lesen lernen w
ollen

Ihr Trainer
D

r. M
ichael Janson

7

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 d
es 

ersten Tag
es in inform

eller R
und

e. 
Lassen Sie d

en lehrreichen Tag
 

g
em

einsam
 m

it Ihrem
 Trainer b

ei 
einem

 exklusiven 3-G
äng

e-M
enü und

 
erlesenen W

einen R
evue p

assieren. 

G
et together

G
enießen Sie d

en A
usklang

 jed
er 

A
usb

ild
ung

setap
p

e in inform
eller 

R
und

e. Lassen Sie d
en lehrreichen 

Tag
 g

em
einsam

 m
it Ihren Trainern b

ei 
einem

 exklusiven 3-G
äng

e-M
enü und

 
erlesenen W

einen R
evue p

assieren. 
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Think B
IG

 or go H
O

M
E 

Ihr Fahrp
lan für g

roße Z
iele

W
arum

 das Sem
inar?

Jed
er sp

richt d
avon, end

lich erfolg
reich zu sein. V

iele ver-
sp

rechen Ihnen d
en E

rfolg
 üb

er N
acht. D

och um
 üb

er N
acht 

erfolg
reich zu sein, ist vorher viel A

rb
eit nötig

. D
er W

eg
 zum

 
E

rfolg
 b

eg
innt m

it d
er konkreten D

efinition, w
as E

rfolg
 für Sie 

b
ed

eutet. Sie lernen, Ihre g
roßen Träum

e in m
essb

are Z
iele 

um
zusetzen, für d

ie es sich lohnt, d
en M

otor lang
fristig

 zu 
zünd

en und
 G

as zu g
eb

en. H
ier b

ekom
m

en Sie d
ie R

outine, 
d

ie Sie b
rauchen, um

 Ihr Leb
en noch erfolg

reicher zu p
lanen. 

Inhalt
• 

A
nalysieren Sie Ihre W

erte, Z
iele und

 Ihr W
arum

• 
E

rhöhen von P
rod

uktivität und
 entw

ickeln eines neuen,  
 

innovativen W
orkflow

s d
urch d

as  
 

 
 

LIM
B

E
C

K
. H

IG
H

 P
E

R
FO

R
M

A
N

C
E

. P
R

IN
Z

IP.
• 

B
eschleunig

en Sie Ihr W
achstum

 m
it verb

esserten   
 

G
ew

ohnheiten und
 R

itualen d
er H

ig
h P

erform
er

• 
N

etzw
erken m

it üb
er 350

 g
leichg

esinnten U
nterneh- 

 
m

ern, Inhab
ern, G

ründ
ern und

 V
erkäuferInnen

M
achen Sie Schluss m

it 
... Inkonseq

uenz
... O

rientierung
slosig

keit
... Ineffi

zienz

Term
in/O

rt
21.11.20

20
 // R

uhrturm
 E

ssen
 

H
uttrop

straße 60
 

4
5138 E

ssen

Preis 
Silverticket: 
117,- E

uro* F
rühb

ucher b
is M

ai 
167,- E

uro* N
orm

alp
reis ab

 M
ai

V
IP

: (Inkl. G
etränke und

 Lunch, 
P

arkp
latz, W

illkom
m

enstasche m
it 

C
D

, reservierte Sitzp
lätze vorne, 

Sektem
p

fang
 A

b
end

s):  
297,- E

uro* F
rühb

ucher b
is M

ai 
34

9,- E
uro* N

orm
alp

reis ab
 M

ai

V
IP

 P
LU

S: (Inkl. V
IP

 Ticket, 4
 

LIM
B

E
C

K
. H

IG
H

 P
E

R
FO

R
M

A
N

C
E

. 
P

R
IN

Z
IP. P

laner und
 1 Jahr lang

 P
laner 

A
cad

em
y für m

ehr Z
ielerreichung

):  
597,- E

uro* F
rühb

ucher b
is M

ai 
697,- E

uro* N
orm

alp
reis ab

 M
ai

K
ursum

fang: 4
30

 U
.-Std

.

D
auer: 15-18 M

onate

D
urchführung: Live-O

nline-Learning

W
ebinare: 75 W

eb
inare

Studienm
aterial: U

m
fassend

e  
Lernp

lattform

Sem
inare: 3 Sem

inare  
(2 x 5 Tag

e, 1 x 2 Tag
e)

O
nline-W

orkshops: 18 (F
r. 17:0

0
-

20
:0

0
 U

hr) und
 (Sa. 0

8:30
-13:0

0
 U

hr)

A
bschluss: G

esetzlich g
ereg

elter, 
international anerkannter IH

K
-B

il-
d

ung
sab

schluss (D
Q

R
 6)

K
ursum

fang: 210
 U

.-Std
.

D
auer: 4

 M
onate

D
urchführung: C

om
m

unicate 
Learning

 (E
rfahrung

saustausch in 
G

rup
p

en)

Studienm
aterial: U

m
fassend

e  
Lernp

lattform

Sem
inare: 3 Sem

inare  
(2 x 5 Tag

e, 1 x 3 Tag
e)

O
nline-W

orkshops: 4
 x O

nline-W
ork-

shop
s (8x halb

täg
ig

e Sessions)

A
bschluss: G

ep
rüfter V

ertrieb
sleiter/

in C
E

A
 P

ersonenzertifizierung
 in 

A
nlehnung

 an D
IN

 ISO
 170

24

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.
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Vertriebsleiterausbildung
E

ntd
ecken Sie jetzt unsere neuen W

eiterb
ild

ung
sp

rog
ram

m
e

V
ertriebsleiter (IH

K
)

D
ie D

eutsche V
erkäuferschule®

 q
ualifiziert Sie innerhalb

 von 
15 b

is 18 M
onaten zum

 V
ertrieb

sleiter IH
K

. Statt m
it einem

 
Z

ertifikat, end
et d

er K
urs m

it einem
 international anerkann-

ten B
ild

ung
sab

schluss auf D
Q

R
6 N

iveau – B
achelor of Sales 

and
 D

istrib
ution. Sie erhalten g

anz unab
häng

ig
 von Ihrem

 E
in-

kom
m

en d
ie A

ufstieg
sförd

erung
 und

 sind
 d

arüb
er hinaus um

-
satzsteuerb

efreit. D
as b

ed
eutet für Sie konkret, w

enn Sie d
en 

K
urs erfolg

reich ab
schließen, w

ird
 Ihre Investition für K

urs und
 

P
rüfung

 m
it b

is zu 64
%

 nach A
FB

G
 (A

ufstieg
sfortb

lid
ung

sg
e-

setz) b
ezuschusst.

G
eprüfter V

ertriebsleiter (C
EA

)
U

nser p
ersonenzertifizierter Lehrg

ang
 zum

 „G
ep

rüften V
er-

kaufs– und
 V

ertrieb
sleiter (C

E
A

)“ b
erücksichtig

t alle P
hasen 

d
es K

om
p

etenzlernens und
 stellt som

it eine m
od

erne und
 ein-

zig
artig

e V
erkaufs-/V

ertrieb
sleiterausb

ild
ug

 im
 B

lend
ed

-Le-
arning

 V
erfahren d

ar.

E
s hand

elt sich um
 einen 4

 M
onate d

auernd
en K

urs m
it P

rä-
senz– und

 O
nlinep

hasen. W
ährend

 d
er K

ursd
auer ist eine P

ro-
jektarb

eit zu erstellen. A
ußerd

em
 b

ietet sich d
ie M

ög
lichkeit 

zur Teilnahm
e an einer Lerncom

m
unity, um

 E
rfahrung

en aus-
zutauschen.
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w

w
w

.lim
b

eckg
roup

.com

U
nsere Partner-Trainer:

D
r. M

arc O
presnik

D
r. M

ichael Janson

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

A
uch außerhalb der Sem

inare w
eiterbilden

m
it P

rod
ukten von B

estsellerautor M
artin Lim

b
eck

B
leiben Sie auch außerhalb der Sem

inare auf dem
 

Laufenden in der W
elt der Verkaufens.

In unserem
 O

nline Shop
 fi nd

en Sie viele interessante P
ro-

d
ukte für Ihre p

ersönliche W
eiterb

ild
ung

. B
ücher, H

örb
ücher, 

B
und

le-A
ng

eb
ote und

 vieles m
ehr g

ib
t es zu entd

ecken. 
B

esuchen Sie uns noch heute:
w

w
w

.shop.m
anagem

enttraining.de

B
ox d

ich d
urch! M

it d
er M

artin Lim
b

eck® O
nline A

cad
em

y zu 
m

axim
alem

 V
ertrieb

serfolg
 Sie w

ollen m
ehr U

m
satz m

achen, 
m

ehr N
eukontakte akq

uirieren und
 vor allem

 öfter zum
 A

b
-

schluss kom
m

en? D
as ist leichter, als Sie d

enken. D
enn Talent 

ist kein Z
ufall, sond

ern lernb
ar: U

m
 Ihre Z

iele zu erreichen 
und

 d
en E

rfolg
 d

auerhaft zu p
achten, b

rauchen Sie M
otiva-

tion, Ü
b

ung
 und

 vor allem
 d

ie richtig
en Techniken. Stellen 

Sie sich m
it d

er M
artin Lim

b
eck

® O
nline A

cad
em

y Ihren H
er-

ausford
erung

en! W
ir trainieren Sie kontinuierlich und

 sorg
en 

d
afür, d

ass Ihnen d
ie E

rfolg
sstrateg

ien in F
leisch und

 B
lut 

üb
erg

ehen. M
achen Sie sich Ihren E

rfolg
 zur G

ew
ohnheit und

 
b

uchen Sie noch heute!
w

w
w

.lim
beck-academ

y.com
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D
ie m

axim
ale Steigerung von Leistungsfähigkeit, 

M
otivation, Führungseff ektivität und V

ertriebsergebnissen:

D
as Team

 b
esteht aus erfahrenen P

ersönlichkeiten: V
erkaufs-, V

erhaltens- und
 M

anag
em

en-
texp

erten, d
ie ausschließlich für d

ie LIM
B

E
C

K
® G

R
O

U
P

 arb
eiten. Jed

er Trainer b
ring

t – neb
en 

seiner lang
jährig

en B
erufserfahrung

 in Ind
ustrie, H

and
el und

 D
ienstleistung

 sow
ie seinem

 
b

reiten B
asisw

issen – g
anz ind

ivid
uelle Sp

ezialisierung
en aus unterschied

lichen Fachg
eb

ie-
ten m

it. So g
arantiert d

ie LIM
B

E
C

K
® G

R
O

U
P

 ihren K
und

en eine echte P
erform

ancesteig
erung

 
und

 lässt sich ausschließlich an E
rg

eb
nissen und

 E
rfolg

en m
essen.

R
ufen Sie an, w

ir unterstützen Sie 
g

erne, w
elches Sem

inar d
as R

ichtig
e 

für Sie ist!

Tel.  +4
9 (0

) 2859 90
992-0

“(…
) vor allem

 d
as Them

a “Steig
erung

 
d

er Term
inq

uote” ist d
en Teilnehm

ern 
nachhaltig

 im
 G

ed
ächtnis g

eb
lieb

en. 
Sie hab

en eind
rucksvoll d

em
onst-

riert, d
ass d

as Telefon als M
ed

ium
 

d
en K

ontakt zu unserer A
ußenw

elt 
d

arstellt und
 V

or- bzw
. E

inw
änd

e von 
p

otentiellen K
und

en sehr eleg
ant 

und
 konseq

uent b
earb

eitet w
erd

en 
können. (…

)”

B
oris Stad

e, G
eschäftsstellenleiter

A
llianz B

eratung
s- und

 V
er-

trieb
s-A

G
, Stuttg

art

“(…
) G

ib
t es zum

 Them
a V

erkauf 
soviel neues W

issen? Ja, w
ir hab

en 
es von Ihnen üb

erm
ittelt b

ekom
-

m
en und

 w
as noch w

ichtig
er w

ar, 
unser b

ekanntes W
issen in H

and
lung

 
um

g
esetzt. Für d

ie tollen Tag
e b

ei uns 
und

 Ihre Strahlkraft auf d
ie M

enschen 
unseres U

nternehm
ens w

ollen w
ir 

uns sehr b
ei Ihnen b

ed
anken. W

ir 
sind

 froh, m
it Ihnen auch in Z

ukunft 
zusam

m
enzuarb

eiten. (…
)”

Stefan C
uljak, G

eschäftsführer
C

M
 E

xclusive W
eine G

m
b

H
, G

räfeling

A
lle off enen Sem

inare im
 B

und
le innerhalb

 von 24
 M

onaten: 11.70
0

,- E
uro* . 

R
olf B

ielinski

D
ie Trainer

F
ür jed

es Them
a d

er p
assend

e E
xp

erte.

K
ai-Lorenz M

uhler

K
laus Schw

arz

M
ichael W

eidner

M
artin Lim

beck

U
do Lengert

W
alter R

ößling
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FÜR WELCHEN WEG 
ENTSCHEIDEST DU DICH?

Begrenzte Teilnehmerplätze - jetzt anmelden! 

Online:   www.limbeckgroup.com
E-Mail: willkommen@limbeckgroup.com
Tel.   +49 (0) 2859 90992-0
Post: LIMBECK® GROUP
 Jöckern 6, 46487 Wesel

Alle Themen auch als Inhouse Training

Wie ein Maßanzug auf Ihre Bedürfnisse zugeschnitten. Zu diesen und weiteren Themen 
bieten wir Ihnen auch interne Schulungen und Vorträge an. Sprechen Sie uns an!

Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedin-
gungen, die auf www.limbeckgroup.com/agb
hinterlegt sind.

In Zusammenarbeit 
mir der


