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Export mit Absicherung

Rechtliche Instrumente

Rechtliche Vereinbarungen senken
das Ausfallsrisiko.
Vor allem bei Auslandsgeschiften sind

sie dringend zu empfehlen.

Waren, die mit ihrem Kaufer vom Erd-
boden verschwinden, Vertragspartner,
die nicht zahlen kénnen oder wollen,
politische Interventionen, die einen Deal
platzen lassen: Immer wieder sorgen
Meldungen wie diese fiir Unsicherheit in
der heimischen Exportwirtschaft.

Das ungute Gefiihl in der Magenge-
gend ist durchaus angebracht, meint
Alexander Lindner, international tatiger
Unternehmensanwalt aus Wien: ,Selbst
nach sorgfiltigem Abtasten des auslan-
dischen Geschaftspartners bleibt ein ge-
wisses Restrisiko, dass etwas schief geht
und der heimische Unternehmer Scha-
den erleidet. Um sich vor wirtschaftli-
chen Schwierigkeiten, schlechter Zah-
lungsmoral oder gar Betriigereien zu
schiitzen, gibt es aber im Vorfeld eines
Geschiftes einige hilfreiche rechtliche
Instrumente.”

Eigentum mit Vorbehalt

So kann eine Ware beispielsweise mit Ei-
gentumsvorbehalt verkauft werden: ,In
Osterreich ist es Gblich, dass der Kaufer
erst nach restloser Erstattung des Kauf-
preises Eigentiimer der Ware wird. Und
das gilt auch im Falle seines Konkurses,
d. h. der Verkdufer kann die noch nicht
bezahlte Ware aus der Konkursmasse
des Kdufers aussondern.” Nachteil die-
ser Vereinbarung: Sie ist nicht fiir jedes
internationale Warengeschaft gleicher-
mafen wirksam wie in Osterreich.
«Entscheidend ist grundsétzlich die
Rechtsordnung, in der sich die Ware im

Zeitpunkt des Abschlusses des Eigen-
tumsvorbehaltes befindet. Daher sollten
die zu exportierenden Giiter am besten
erst nach vollstindiger Bezahlung Oster-
reich verlassen, zumindest aber jederzeit
lokalisierbar sein”, rdt Lindner. Jedenfalls
empfiehlt es sich, die Zustdndigkeit des
osterreichischen Rechtes zu vereinbaren
(siehe auch a3EURO Seite 70). Ist das
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nicht moglich, hilft nur ein genauer Blick
in die einschldgigen Gesetze jenes Staa-
tes, in dem der Vertragspartner seinen
Sitz hat. ,So kann beispielsweise in
manchen Landern fir den Eigentums-
vorbehalt ein Hinweis auf die Allgemei-
nen Geschaftsbedingungen zu wenig
sein oder es gelten besondere Formvor-
schriften, wie eine notarielle Beurkun-
dung."

Bank als Garantie

Ein hilfreiches Sicherungsmittel im Ex-
portgeschaft ist auch das so genannte
Dokumentenakkreditiv. , Die Vertrags-
parteien holen dazu mindestens eine

Bank mit an Bord, die den Erfolg der
Zahlung sicherstellen soll." Die Bank ga-
rantiert dem Exporteur die Auszahlung
des Kaufpreises gegen Vorlage der Lie-
ferdokumente. In Frage kommen wei-
ters als personliche Form der Sicherstel-
lung die — vom Grundgeschéft abhan-
gige — Blrgschaft, bei der eine zusatz-
liche Person fiir die Einhaltung der ver-
traglichen Verpflichtungen haftet, und
die Bankgarantie. ,Die Bankgarantie ist
eine unwiderrufliche Zahlungsverpflich-
tung der Bank und gilt, sobald der
Exporteur eine schriftliche Erklarung
vorlegt, dass der Kdufer seiner Zah-
lungsverpflichtung nicht nachgekom-
men ist."”

Komplizierter — weil sich in den nationa-
len Gesetzgebungen wesentliche Unter-
schiede vorfinden lassen — wird es bei
Pfandrechten und Hypotheken. Lindner:
. Das muss aber nicht unbedingt ein
Nachteil fir den ésterreichischen Expor-
teur sein. Denn unter Umstdnden kann
der heimische Unternehmer auf Besiche-
rungsmoglichkeiten im auslandischen
Recht zurlickgreifen, die es in Osterreich
gar nicht gibt. So finden sich in einigen
Landern Vorschriften tiber besitzlose
Pfandrechte, die durch einen Register-
eintrag glltig werden."

Das einfachste Mittel, mit dem ein Ex-
portgeschaft abgesichert werden kann,
ist jedenfalls die Vereinbarung der Liefe-
rung gegen Vorauszahlung oder die
Zahlung per Nachnahme. , Lésst sich der
Kaufer darauf nicht ein, so kann man
das Risiko zumindest durch eine Anzah-
lung oder Abschlagszahlung senken, et-
wa bei Erreichen einer bestimmten Ferti-
gungsstufe der Ware", so Lindner.
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