Chancen in der Krise
Es qibt sie!

Krise ist ein produktiver Zustand. Man muf ihr nur den
Beigeschmack der Katastrophe nehmen.( Max Frisch).

Erhohen Sie die Krisenfestigkeit
Die gegenwartige Krise ist von besonderer Qualitat.
Rickgédnge in den Auftragseingdngen von 40% und
mehr stellen Manager auch vor ganz besondere
Anforderungen. Die Bewidltigung der aktuellen
Probleme fordert die ganze Kraft. Dennoch sollte der
Blick nicht verschlossen werden vor den Chancen, die
die Krise bietet. Jetzt besteht die Maoglichkeit noch
Vorkehrungen zu treffen fir den weiteren maglichen
Verlauf der Krise. Welche Mdglichkeiten bestehen die
Krisenfestigkeit noch zu erhéhen?

Es gibt Verbesserungspotentiale

Eine Analyse der Risiken und Verbesserungspotentiale
kann maRgeblich die aktuelle Situation und die
zukunftige Krisenfestigkeit erhéhen. In der Analyse
sollten Verbesserungsmdglichkeiten bei folgenden
wichtigen Themen angesprochen werden  wie:
Finanzierungsstruktur, Laufzeit, Kiindigungs-
mdoglichkeiten,  Besicherungen,  Einkaufsvertrage,
Absicherung der eigenen Lieferungen und Leistungen,
Haftungsrisiken der Geschaftsfuhrung,
Ergebnispotentiale in bestehenden Vertragen, Risiko in
Kundenvertragen, Abwehr  Kostensteigerungerisiken,
insolvenzgefahrdete Geschafte, Gewahrleistungen und
Birgschaften, Risiken in der  Kundenstruktur,
individuelle  Kundenrisiken,  Margenverfall  oder
Margenerhéhung, Reduzierung des Liquiditatshedarfes.
Weitere Informationen: http://www.Lucrum-ag.de

Chancen in der Krise

Wer die Zeit neben dem intensiven Tagesgeschaft
findet, kann in der Krise attraktive Chancen nutzen. In
der Krise werden Marktanteile neu verteilt. Auf der
Lieferantenseite  lassen sich neue Konditionen
aushandeln, bei denen neben Preiszugestandnissen auch
Kosten senkende Verbesserungen in den Prozessen
moglich  sind.  Neue Kooperationsmodelle  mit
Lieferanten sind mdglich. Eine Verstdrkung des
Vertriebes bringt neue Kunden, die in der Krise eher
bereit sind zu wechseln, wenn ihre Lieferqualitét
gefahrdet ist. In jedem Falle ist der gut beraten, der jetzt
seine individuellen Chancen systematisch sucht und
bewertet.

Lassen Sie eine Analyse machen
Aber machen Sie diese Analyse nicht selbst.
Bericksichtigen Sie die Belastung des Managements
durch das anstrengende  Tagesgeschaft. Eine
Grundvoraussetzung fiir den Erfolg einer Analyse ist,
dass diese von unabhdngigen, externen Experten
gemacht wird. Denn nur so ist es mdglich
unvoreingenommen und kritisch die bestehenden
Prozesse und Vereinbarungen zu hinterfragen. So wird
die Analyse ein Erfolg. In kurzer Zeit erhalten Sie neue
Erfolg versprechende Ideen. Selbstverstandlich wird bei
der Analyse auch untersucht, welche Vorteile Sie tber
das groRe LUCRUM Netzwerk nutzen kénnen.

Wer ist LUCRUM?

LUCRUM Partner haben ausnahmslos langjahrige
Erfahrungen in Top — Management Positionen und sind
Experten in der Krisenbewaltigung. Referenzen in
zahlreichen Branchen ermdglichen uns bewéhrte
Konzepte auch zu neuen Ld&sungen zu kombinieren.
Unser Prinzip ist eine schnelle pragmatische Analyse
verbunden mit einer auf die Ergebniswirkung
fokussierte Umsetzung.

Was bietet LUCRUM lhnen?

Wir bieten Verbesserungen bei:

Liquiditat und Finanzierungsstruktur
Kostenstruktur und Ergebnis
Auftragseingang und Auftragsqualitat
Nachhaltige neue Wettbewerbsvorteile

Unser Angebot - der Start

Eine Grundvoraussetzung fiir eine erfolgreiche
Zusammenarbeit ist Vertrauen. Wir nehmen ein Mandat
nur an, wenn wir sicher sind, dass wir das Projekt
erfolgreich abwickeln kénnen. Damit Sie uns kennen
lernen bieten wir: Ohne Honorar

e Grobanalyse der Ist — Situation

e Vorschlag eines Malinahmenplanes

e  Schriftliche und mindliche Présentation
Dauer 1-2 Wochen. Danach koénnen Sie entscheiden.
Sie werden mit Sicherheit sehr hilfreiche Hinweise und
Vorschldge bekommen. Der Inhalt unserer Analyse
wird natiirlich auch von der Qualitdt der uns
liberlassenen Unterlagen und Informationen bestimmt.
Uber eine Ubernahme von Reisekosten wiirden wir uns
freuen, ist aber nicht zwingend Bedingung.

Und so stellt sich der Erfolg ein.
Wenn lhnen unsere Vorschlédge gefallen, machen wir
Ihnen gerne ein Angebot fiir die Umsetzung des
MafRnahmenplanes. Dr. Winfried Hartweck




