Funktion: Vertriebsleiter

Branche: Lebensmittelindustrie
Unternehmensgrof3e: 100 — 4 000 Mitarbeiter
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Quelle: Rau Consultants GmbH, Februar 2011
Tatigkeitsbeschreibung:

Der Vertriebsleiter tragt die Verantwortung fur alle nationalen Vertriebsaktivitaten
hinsichtlich des LEH und zumeist auch fir den GrolRverbraucher- und
GroRRhandelsbereich. Seine Zustandigkeit erstreckt sich auf das Key Account
Management, die Feldorganisation und den Innendienst. Da er selbst in der Regel
den oder die wichtigsten Handelskunden betreut, muss er Uber hervorragende
Kontakte zu den Entscheidungstragern im Ein- und Verkauf des Handels verfugen.

Vergitungsentwicklung im Vergleich zu 2010:

Die Vergutungen sind im Vergleich zu 2010 um etwa 10 % angestiegen. Dies ist auf
die Uberwundene Wirtschaftskrise zuriick zu fuhren, die starken Einfluss auf
variable Gehaltsbestandteile gehabt hat.

Einschéatzung des Bewerbermarktes:

Die Situation hat sich in den letzten acht Monaten nur wenig verandert. Weiterhin
besteht ein Kandidatenuberhang, da viele Key Account Manager in diese Funktion
drangen. Erfahrungen in der Foodbranche sind ein notwendiges Kriterium.
Kontakte zu den spezifischen Entscheidungstragern im Einkauf und Verkauf des
Handels sind Voraussetzung bei der Besetzung der Position.




