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Seminars bestimmt. Sie bedarf mündlicher Ergänzung! 
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Inhalte des Seminars 

 

1. Zielsetzung des Seminars 

2. Organisatorisches 

3. Vorstellung 

4. Was ist Verkaufen 

5. Wie geht Verkaufen? 

6. Wie entstehen Meinungen und Entscheidungen? 

7. Das erfolgreiche Verkaufsgespräch 

8. Übungen 

9. Verkaufstraining  

10. Präsentationstraining 

Sie interessieren sich für dieses Seminar oder dessen Inhalte? 
Nehmen Sie noch heute Kontakt mit dem Autor auf. Dies geht am 

einfachsten direkt über das brainGuide Kontaktformular. 
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