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Homburg & Partner auf dem 34. Deutschen 

Vertriebs- und Verkaufsleiter Kongress (DVVK) 

Die international tätige Managementberatung Homburg & Partner, Hidden Champion in Mar-

keting und Vertrieb, präsentiert sich auf dem am 14. und 15. April 2011 stattfindenden Deut-

schen Vertriebs- und Verkaufsleiterkongress (DVVK) in München.

Seit mehr als zehn Jahren unterstützt Homburg & Partner seine Klienten in verschiedenen Branchen

vornehmlich im B2B-Bereich und kann auf mehr als 1.000 erfolgreiche Projekte zurückblicken. Als

Spezialberatung steht Homburg & Partner für Excellence in folgenden vier Bereichen:

Marketing

Vertrieb 

Pricing

Marktforschung

Der DVVK bietet die optimale Plattform mit Vertriebs- und Verkaufsexperten branchenübergreifend

aktuelle und künftige Herausforderungen im Vertrieb zu diskutieren. Hierfür laden wir Sie auch herz-

lich zu dem Vortrag „SMART - Zielgerichtete Vergütungssysteme im Vertrieb“ von Herrn Mark Schrö-

der, Client Manager im Kompetenzzentrum Maschinen- und Anlagenbau, ein. „Die Bedeutung von

zielgerichteten Vergütungssystemen im Vertrieb wird in vielen Unternehmen noch unterschätzt. Dabei

können durch richtig gesetzte Anreize große Potenziale gehoben werden und das mit einer zufrie-

deneren Vertriebsmannschaft“, so Mark Schröder, der ebenso auf einzelne Projektbeispiele eingehen

wird.

Wir würden uns sehr freuen, Sie am 14. oder 15. April auf dem DVVK (Stand 14) begrüßen zu dürfen.

Mehr Informationen erhalten Sie unter www.dvvk.de

Homburg & Partner: Excellence in Marketing, Sales & Pricing 

Homburg & Partner ist eine international tätige Managementberatung mit Fokus auf die Themenfelder Marketing, Sales

& Pricing. In der aktuellen unabhängigen Studie „Hidden Champions im Beratungsmarkt“ wurde Homburg & Partner zur

mit Abstand besten Marketing- und Vertriebsberatung gewählt. Mehr Informationen unter www.homburg-partner.com.
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